
 

 

（一社）東北ニュービジネス協議会主催                                         

「ＴＮＢインナー・ビジネスマッチング」 

～ＴＮＢ会員同士のビジネスマッチング～ 

プレゼン企業が決定しました!! 

 

参 加 者 大 募 集‼ 
 

このたびＴＮＢでは会員活動支援事業の新たな取り組みとして、会員同士のマッチングの場「ＴＮＢインナ

ー・ビジネスマッチング」を開催することといたしました。同イベントは、ＴＮＢ会員同士が身近に交流しながら、

各会員企業の取り組みや特徴に理解を深めつつ、新たなマッチングやアライアンス、コンソーシアム等を生

み出すイベントとして企画されたものです。 

初開催となる今回は、会員３社によるプレゼンテーションおよび交流会ということで下記の通り開催します。

新たな出会い・マッチングの絶好の機会であることは勿論のこと、様々な業界の動向を見聞きし新たな発想

を得る場としてもご活用頂けるのではないでしょうか。 

今回プレゼンテーションを行なう３社の詳細情報は別紙の通りです。ＴＮＢの行事等で既に面識のある方も

相当数いらっしゃるかもしれません。またそうでない方も含め、業種業態に捉われることなく、お気軽にご参加

頂ければと存じます。  ～無限大の可能性は１つの出逢いから～ お申し込みお待ちしております!! 

 

【開催要項】                                                          

■日  時：平成２９年４月１２日（水） １７：００～１９：００ プレゼンテーション、１９：００～ 交流懇親会 

＜プレゼンテーション＞  

     ① 「桑折商事倉庫株式会社」様 （福島／物流・貿易関連） 

     ② 「進和ラベル印刷株式会社」様 （山形／印刷製造関連） 

     ③ 「株式会社ハートライン」様 （宮城／コールセンター代行他）  

                                              

■会  場：アイリス青葉ビル ９階（宮城県仙台市青葉区中央２－１－７） 

■参加資格：ＴＮＢ会員であること 

■参加費：３，０００円 （交流懇親会費含む）     

■申込方法：参加申込書をＦＡＸいただくか、メールにて４月５日（水）までにＴＮＢ事務局あてにお送り下さい。 

 

 

 

 



 

 

 桑折商事倉庫株式会社   

代表者／代表取締役社長 高原 裕  住所／福島市さくら１－２－１０ 

ＴＥＬ／０２４－５９４－２５５５   ＦＡＸ／０２４－５９４－２５５１ 

                 

 国際物流（通関、フォワーディング）、貿易実務代行、貿易コンサル 

 当社は通関業、保税業はもとより、全世界主要都市に 300 社を越える契約パートナーを有し、1200 箇所への 

ドアＴo ドア配送を当社窓口一つで行っております。 

また、大手物流業者では行っていない貿易実務代行や、貿易コンサル、上流下流をつなげるかゆいところに手の 

届くサービスを行っております。国際物流のワンストップショッピングを可能とします。 

 

 輸出入の手続きでお困りの方、料金見直しなど。海外取引の始め方 

 親日国の情報、ニッチ市場の情報、当社サービスをご利用していただいた成功事例等のご紹介。 

 

 輸出入を行なっている方、行ないたい方。輸出や輸入の手続きの仕方がわからない方。 

 貿易取引をしているが、適正な価格なのか？疑問に思っている方。物流費を見直したい方。 

契約を見直したい方。複雑な手続きが面倒で全てを委託したいと思っている方。 

 

 進和ラベル印刷株式会社   

代表者／代表取締役社長 晋道 純一  住所／上山市蔵王の森 10番地  

ＴＥＬ／０２３－６７２－７５７７  ＦＡＸ／０２２－６７３－２０１９ 

                 

 ラベル印刷製造、包装資材の販売 

 

 ラベルメーカーであり、包装資材も手掛ける進和ラベル印刷のワンストップサービスのご提案。 

  

 販路開拓 

 

 株式会社ハートライン   
代表者／代表取締役社長 村上 利雄  住所／仙台市若林区六丁の目西町 8-1 斎木ｾﾝﾀｰﾋﾞﾙ 7 階 

ＴＥＬ／０２２－３５５－８１６０  ＦＡＸ／０２２－３５５－８２６０ 

                

   コールセンター代行 時間外受付及び各種手配、24 時間受付。 

   テクニカル対応・商品説明・質疑応答・緊急対応・クレーム対応等、お客様企業に代わり対応。 

 

 お客様が一番不満に思うのは無視すること。日曜大工で使う商品の使い方が分からない時、電話を掛けたら 

営業外のガイダンスが流れた。夕食で食べた食品に異物が入っていて、問い合わせたら留守番電話になった。 

めったに起こらないクレームなので重要だど思ってもコストをかけて人を配置出来ないと思う企業。 

ハートラインが代わりに対応します。 

 

  顧客満足の観点から、休日や時間外も顧客対応が必要だとおもっているが、件数が少なく、コストを掛けることが 

出来ない中小企業。社員の携帯電話に転送で対応しているが、労基の面で不満が出ている企業。入居者からの 

深夜の漏水・鍵の紛失等の対応に苦慮している不動産管理会社。 

事 業 内 容 

当日のプレゼン内容 

マッチングイメージ 

事 業 内 容 

当日のプレゼン内容 

マッチングイメージ 

事 業 内 容 

当日のプレゼン内容 

マッチングイメージ 



 

 

 

（一社）東北ニュービジネス協議会 行き              ＦＡＸ ０２２－２６１－２８９０ 

 

ＴＮＢインナー・ビジネスマッチング 参加申込書  

平成２９年４月１２日（水）開催 

●参加申込方法  

  ＦＡＸの方 → 参加申込書に必要事項ご記入の上、FAX 022-261-2890 へ送信下さい。 

  Ｅ－ｍａｉｌの方 → 参加申込書に必要事項ご記入の上、info@tnb.or.jp まで送信下さい。 

 

 

貴社名  

電話番号  

ｅ－ｍａｉｌ  

参加者 

所 属 ・ 役 職 名 氏   名 

  

  

  

 

●お問い合せ先  

一般社団法人東北ニュービジネス協議会 

〒980-0021 宮城県仙台市青葉区中央二丁目８－１３ 大和證券仙台ビル 10 階 

TEL：022-261-5817  FAX：022-261-2890  URL：http://www.tnb.or.jp  e-mail：info@tnb.or.jp 

 

●参加費は当日受付にてお支払いいただきます。    


